Die KOSTER BAUCHEMIE AG entwickelt und vertreibt seit 40 Jahren Systeme zur
KOI ST E R Bauwerksabdichtung. Wir sind stark international ausgerichtet und inzwischen mit
Uber 20 Unternehmen in Uber 50 Landern vertreten. Zu unseren Referenzen gehoren
Abdichtungssysteme das Empire State Building, die Metro von Barcelona, der Suez-Tunnel und die
Olympiahalle von Peking. Mehr Infos unter: www.koester.eu

Fe

Wir suchen einen

GEbiEtsverka UfSIEiter We5t Bauchemie w/m/d

FUr unseren Vertrieb in Deutschland (Schwer- // Thre Aufgaben
punkt Westdeutschland) suchen wir zum nach-
stmaglichen Zeitpunkt eine/n ambitionierte/n,
aufgeschlossene/n Mitarbeiter/in mit sehr + Key Account Management (Betreuung von
gutem Studienabschluss und mindestens drei Schltsselkunden)

Jahren Erfahrung im Vertrieb.

* Verkaufsleitung im Gebiet West

* Neukunden-Akquise und der Ausbau
Sie sind der Ansprechpartner fur unsere bestehender Kundenbeziehungen
Industriekunden, Kunden der Bauindustrie
und des Handels sowie fur Ingenieur- und
Architekturburos.

* Vertriebsorientierte Kundenbetreuung und
-beratung

¢ Planung und Durchfuihrung von

Fur Sie ist es selbstverstandlich, unseren
’ Kundenveranstaltungen und Messen

mittelstandischen Kunden und GrofRkunden
eine ausgezeichnete technische Beratung und

Service zu bieten. Sie leiten den Auf3endienst :
des Gebiets West. // Thr Profil

+ Mehrjahrige Erfahrung in der Bauchemie / in der
Bauindustrie als Bauingenieur und/oder im Vertrieb,
vorzugsweise im Direktvertrieb

// Hort sich gut an? + Studienabschluss Bauingenieur oder Diplom-

Senden Sie bitte Ihre aussagekraftigen Kaufmann / Master of Business Administration
Bewerbungsunterlagen und Gehalts-

vorstellungen an die jobs@koester.eu + Erfahrung im Fuhren von AuBendienstmitarbeitern

« kommunikations- und durchsetzungsstarke

KOSTER BAUCHEMIE AG FUhrungspersonlichkeit
Frau Claudia Puls + akquisitionsstarkes und sicheres Auftreten

Dieselstrafle 1-10, 26607 Aurich * unternehmerisches Denken und Handeln



